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跨境电商数据与智慧大棚传感器同屏跳动，博士工
作站与育苗基地比邻而居，科技特派员的数据模型与村
民的种植口诀共振……数据赋能，越来越多的红薯产业

“共同体”，逐渐变成全球供应链上的“新农人”、村集体经
济的“合伙人”。

在科技创新与制度创新的双重加持下，土地不再只
是生产资料，而是价值创造的源头；乡村不再是现代化进
程的“追随者”，而成了新价值范式的创造者。

在周寨村，一颗小红薯种出的村集体“福利共同体”
与“共富生态”，是将产业利润转化为养老补贴、教育基金
等每月到账的“民生礼包”，也是一次次分配制度的微观
实验。在这里，这颗小小红薯种出了“让土地生长出尊
严”的乡村振兴本质。

铜仁小红薯铜仁小红薯 出山闯世界出山闯世界

近日，贵州“陈薯”亮相2025世界品牌莫
干山大会。由梵净山下的小红薯加工而成
的酸汤酸辣粉、黄牛肉酸辣粉、抹茶红薯粉
……琳琅满目的“陈薯”系列特色产品吸引
众多国内外嘉宾目光，赢得阵阵赞许，成为
莫干山大会新“薯”光。

“我们的目标不仅是成为国民最信赖的
品牌，更要让世界看到中国乡村的无限可
能。”贵州佳里佳农业发展有限公司董事长
张诚热情介绍，公司将不断探索红薯主题园
区、红薯博物馆、研学旅游等品牌消费新场
景，努力实现将“一碗酸辣粉”升维成“支持
乡村振兴的情怀消费”的价值目标，不断释
放品牌增长新动能。

抓好生态保护、做强科技创新，严把产
品品控，聚力抱团产业全链升级，构建品牌
战略……经过7年蜕变，贵州深山小红薯身
价倍增。

近年来，思南县依托生态优势资源，将
传统红薯产业升级为乡村振兴支柱产业。
在贵州佳里佳农业发展有限公司龙头企业
带动下，以科技为引擎、电商为桥梁，构建土
特产现代化全产业链，打造“陈薯”品牌，推
动红薯酸辣粉系列产品远销欧洲、中东等国
家及地区。

2024 年，该公司销售总额达 7.13 亿元，
连续5年实现翻倍增长。40余款红薯酸辣粉
系列产品，通过电商平台畅销全国，并搭上
跨境电商“云翅”，卖到世界各地，年销量突
破7亿桶。

“以前觉得楼房越高越好，现在才知道村里产业
越多越踏实。”4月28日，周寨村红薯种植大户王永海
拉了满满当当一车“陈薯一号”红薯苗，在他承包的基
地分发种植。

起垄、斜插、盖土、覆膜……自从参与贵州佳里佳
农业发展有限公司标准化的红薯订单种植，每一步的
种植要求，王永海心里都十分有数，“这些种植‘姿势’
是我们产量增收的加分项，当然关键还是这根‘陈薯

一号’红薯苗。”
王永海手中的“陈薯一号”是贵州佳里佳农业发

展有限公司与江苏农科院合作自主研发的新品种，抗
病性强，淀粉含量高达 25%以上，甜度适中且纤维细
腻，富含叶酸、铁、钙、硒等多种微量元素。

去年，王永海种了650亩红薯，其中试种的红薯新
品种“陈薯1号”获得成功，不仅产量比其它品种的“双
高”红薯要高出15%，而且更能适应本地的生长环境。

为让农户增产增收，促进企业节本增效，近年来，
借助苏铜科技合作项目带动，通过技术攻关，贵州佳
里佳农业发展有限公司与江苏农业科学院等科研单
位进行深入合作，实施了“甘薯品种选育与推广”“红
薯资源化利用研究与应用”等项目，主攻红薯增产、淀
粉出粉率增加等技术难题，让深山小红薯带领“亿元
村”和数万名农户创下丰收新成绩。

“去年我们研发的新品种‘陈薯一号’试验种植
1000亩，平均亩产超7000斤，有的还超过了1万斤。”
贵州佳里佳农业发展有限公司董事长张诚介绍，“这
为我们下一步的良种推广种植奠定了基础。”

同时，就在去年10月，“思南县红薯产业博士工
作站”作为思南县首个农业领域的博士工作站，落户
贵州佳里佳农业发展有限公司，柔性引进13名高层
次人才，破解红薯种研发、育苗、移栽、薯种储存、病虫
害防治等关键技术难题，促进科研成果转化利用。

不仅如此，在加工端，公司不断升级生产设备和
加工工艺，建成 GMP标准化加工厂，采用先进加工工
艺及种植标准，助力“国民级”的“陈薯”品牌系列产
品，获得有机食品认证、国家级绿色食品A级认证，还
通过了出口欧洲、美国等国外严苛的食品资质认证，
将科技含量转化成价值增量，让红薯成为群众增收的

“金疙瘩”，共同促进红薯产业的现代化转型升级。
“去年年底，随着公司新设备投入使用，现在公司

每天的粉丝（条）产能从原来的38吨提升到68吨，包装
产能也从原来的6万件提升到10万件。”张诚介绍。

目前，该公司日产能达 60万桶酸辣粉，已形成
“育种-种植-加工-包装-销售”链条，带动铜仁市10
余万亩种植基地，2万农户户均增收。思南县还以商
招商，配套建设智能化的包装厂、淀粉厂、红薯粉调料
包生产等在内的全产业链，初步形成红薯产业集群。

电商矩阵电商矩阵，，““云链云链””全球大市场全球大市场

5月16日夜，在思南县经开区红薯产业园内，贵
州佳里佳电子商务公司电商大楼，灯火通明，主播们
正紧锣密鼓地通过直播间介绍各类酸辣粉新品。40
余人的电商直播团队，5个专业直播间，24小时轮班
直播间不打烊。

“今年我们已陆续招聘 20余名新主播。每天平
均销售超 5万单 50多万桶酸辣粉。”该公司电商直播
中心负责人陈浩介绍，目前在电商渠道上新增了近20
个网络店铺，今年还会积极拓展跨境电商业务，扩充
主播团队力量。

深山里的农产品，要卖到全国各地，电商无疑是
最优渠道。目前，该公司组建直播团队，抖音、快手、
淘宝、京东、拼多多等10多个电商零售平台全力助推
黔货出山，90%的销售额靠电商，90%的消费群体是年
轻人。

同时，借助“莞思协作”契机，搭建对口帮扶地区
优质农产品的产销对接平台，线下销售渠道以贵州市
场、广东市场为中心，开拓华东盒马鲜生、家乐福、中
石化等50多个销售渠道，思南红薯产品源源不断涌入
大湾区消费市场。

短短7年时间，产自黔东深山里的红薯酸辣粉快
速席卷全国，闯入海外市场，贵州佳里佳公司成为贵
州红薯加工第一大厂，“陈薯”品牌也不断乘风破浪，
越来越响。

2024年6月30日，公司的产品全网电商单日销售
额首次突破600万元，单量超过20万单；10月，凭借一
条短视频，公司抖音官方平台就涨粉30多万人；“双十
一”活动期间，产品销售额突破4700万元，再创新高。

“陈薯”电商在国内崭露头角，在海外市场的试

探，也传来好消息：
就在去年8月，公司产品在阿里国际线上跨境电

商完成首单交易，试水跨境电商实现“零”突破。目

前，公司产品布局覆盖欧洲、美国、俄罗斯等多个国家
及地区，计划拓展韩国、东南亚市场。

深山深山““薯薯””光光，，越照越亮越照越亮

“我们的红薯粉还卖到国外哩，我们村还上央视。”
“我们村不仅有晚托班，还有医疗、养老、教育、生育等各

种福利大礼包。”
“我们靠小红薯种出了火红的日子。”
……
在周寨村每月的抖音直播间里村民大会上，经常可以看到

周寨村村民格外自豪地通过直播间向全国网友高调“炫耀”。
数据赋能，通过一块手机小屏幕，不仅把周寨村的红薯卖

到国外，还开启乡村基层治理的新模式。
“去年我们探索通过手机短视频平台，线上直播开村民大

会，支部书记变主播。同时派专人手把手教操作，会前、会中、
会后全程做好信息交流反馈，让在外的村民实时了解村里大
小事务，在家的村民不用连夜赶到村委开会，效果很好。”作为
该村党支部书记，张诚信心满满地介绍，通过大胆创新和
探索，该模式提升了村民参事议事的积极性，提升了村级治理
效度。

目前，该村累计开展线上村民大会超15次，吸引村内村
外的全国网友围观几十万人次，其中今年围观人数最高的一
场就超了10万人次。

让周寨村人底气十足的，还有小红薯“种”出的村级产业
集群。

2022年，周寨村组织村干部，强化村干部和党员考核机
制，带头示范引领，以资金、土地入股，逐步发展红薯育苗基
地、红薯烤酒厂、肉牛养殖场、饲料加工厂、大米加工厂、腊肠
加工厂等“强村富民工坊”，在村企带动下不断延伸产业链
条，形成种植养殖相结合循环立体产业格局，大力发展村集
体经济。

村级产业链日益完善，产业效益日益凸显。2024年，周寨
村集体经济收入及固定资产超 3123.84万元，人均可支配收
入2.68万元，先后获“全国一村一品示范村镇”“全国乡村特色
产业亿元村”“全国乡村治理示范村”等荣誉。

取之于民，用之于民。为改善民生，村委决定按照集体经
济收益6：2：2比例，拿出20%利润，以及个人捐赠等方式，设置
涉及就学、就医、就业、养老、扶困等各个领域福利，办好民生
实事。

“今年村里帮我家7口人交了2800元合医，如今村里的福
利逐年增多，日子越来越好了。”说起周寨村福利，68岁的村民
林华章心里生出许多实实在在的幸福感。

村里发的福利不止于此，去年 9月，村里为他家里上小
学、高中的两个小孙子发了2000元的教育补贴，考上大学的孙
子也得了 3000元奖励。每年村里还给 60岁以上老人发放孝
心慰问金，他和老伴能领到2000元。

靠着一颗小红薯，如今，这座深山里小村企，不仅长成国
家级农业龙头企业，“陈薯”酸辣粉成为“梵净山珍”的拳头产
品。曾经的贫困村也靠着家门口村企，反哺乡村福利体系，覆
盖教育、医疗、养老等领域，深山“薯”光，越照越亮。

采访手记

吴采丽吴采丽

2025世界品牌莫干山大会现场，“陈薯”品牌亮相。

贵州佳里佳农业发展有限公司酸辣粉包装车间。

苏铜科技合作项目带动，贵州佳里佳农业发展有限公司与江苏农业科学院开展优质红薯种科技项目，
图为江苏农业科学院“陈薯一号”红薯研究培育室。


