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本报讯（何敏 杨亚旭 吴林）
眼下正是工业企业冲刺全年目
标的关键窗口期，连日来，思南
县各企业紧盯年度目标任务，争
分夺秒抓生产、全力以赴赶订
单，奋力打好全年“收官战”。

深秋时节，思南县鹦鹉溪
镇的贵州乌江酒有限公司处处
散发着浓浓的酒香。走进该公
司的酿造车间，工人们正忙着
上甑、蒸煮、下甑、摊凉、加曲、
堆积、发酵，每一道工序都有条
不紊。

包装车间内，全自动生产线
正开足马力运转。从自动洗瓶、
定量灌装到自动上盖、压盖、贴
标，再到激光喷码，整个流程实
现了自动化作业。

“我们目前有3个生产车间、
1条智能包装生产线在加紧生
产，总共有 100 多个工人在上
班。”贵州乌江酒有限公司厂长
莫天波说。

贵州乌江酒有限公司是思
南县重点招商引资企业之一，建
有酱酒车间、制曲车间、基酒库
等设施设备，主要生产酱香型白
酒。项目自建成投入使用以来
为当地群众提供了大量的就业
岗位，实现了产业惠民。

同样在贵州佳里佳农业发
展有限公司也是一派忙碌景象。

“我们家一号链接的金黑金
是黑金版的升级版，里面有肉有菜
……”随着2025年“双十一”购物
节拉开序幕，该公司的电商大楼，
10多个专业直播间轮番上阵，正
热火朝天地直播销售红薯酸辣粉。

该公司为了满足市场的需
求，在电商渠道新增了专业直播
间、网络店铺，直播团队已覆盖
抖音、快手、淘宝等10多个电商零售平台，承
担了公司90%的销售任务。

销售火爆，公司的物流中心也变得异常
繁忙。在发货区，一辆辆大型货车整齐排
列，工人们正紧张有序地将一箱箱红薯酸辣
粉搬运装车，一个个订单将通过快递物流送
到千千万万消费者手中。

面对激增的市场需求，如何确保生产跟
得上、销售不掉链、物流不发愁，成为贵州佳
里佳农业发展有限公司决胜四季度的关键。

“前三季度我们已经完成了 7个多亿的
销售产值，全年的销售目标是10个亿，为了
达成这10个亿的销售，公司从采购、生产、销
售、物流等各个环节都做了详细的部署。”贵
州佳里佳农业发展有限公司副总经理张羽
琴介绍。

面对年度10亿元的销售重任，目前，公
司全员进入“冲刺”状态。生产线上机器 24
小时运转，直播间内主播轮班推介，物流中
心货车川流不息。“双十一”期间，通过预售
定制、爆款组合等营销策略，确保产品“产得
出、运得快、卖得好”。

作为贵州省农业产业化重点龙头企业，
贵州佳里佳农业发展有限公司通过“龙头企
业+合作社+农户”模式，带动周边万余人就业
增收。此次年度目标冲刺不仅关乎企业自身
发展，更承载着助力乡村振兴的社会责任。

接下来，思南县各企业将继续围绕“保
订单、促生产、扩产能”的工作重点，打赢

“收官战”。同时不断提升企业创新能力与
核心竞争力，为“十五五”规划稳步开局打
牢基础。
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本报讯（记者 朱子立） 近日，沿河土
家族自治县中界镇龙兴村新时代文明实
践点暖意融融，沿河沐一造型、芳华美业
工作室在村里开展“免费理发进乡村”公
益活动。

活动现场，理发师们早早搭起临时
“理发台”，剪发器、梳子、围布等工具摆

放整齐。面对前来的村民，理发师们耐
心询问需求，根据脸型、年龄和个人喜
好量身打造发型，利落的短发、整齐的
寸头接连呈现，专业的技术赢得村民一
致点赞。

针对行动不便的老人、儿童及特殊群
体，志愿者还提供上门服务。“年纪大了出

门不方便，你们上门来给我免费理发，真
是太贴心了！”年逾古稀的特困供养人员
杨秀国理完发后，脸上满是笑容。

理发间隙，村民们围坐闲谈、拉着家
常，现场氛围温馨融洽。

为深入推进消防宣传月工作，切实增强幼儿消防安全意识与自防自救能力，近日，大龙经济开发区消防救援大队组织开展消防
站开放日活动，邀请辖区幼儿园90余名小朋友及老师走进消防站，“零距离”体验消防员的生活、学习消防安全知识。

市融媒体中心记者 姚元旭 摄

本报讯（记者 龙吟） 11月 7日，第十
三届武陵山商品交易博览会在重庆市秀
山县开幕。这场政企协同、区域联动的
盛会，吸引了来自 15 个省市的 620 名客
商参加。

本届博览会以“跨境联动，数智赋能”
为主题，立足武陵山区特色产品、陆海优
品与国货潮品，通过搭建交流平台、推广
优质爆品，为参展商、批发商、采购商及跨
境电商架起贸易桥梁，实现“物畅其流、物
尽其用。”

博览会首日成果亮眼，武陵山网商协
会与各省市跨境电商协会、国际合作商会，
秀山县人民政府与各入驻企业签署《“武陵
优品”出圈出海联合运营战略合作协议》
《低空装备制造及低空经济示范区运营项
目协议》等22个签约项目，涵盖商贸、物流、
加工等重点领域，总投资额达14.77亿元，
达成国内外订单 9.74亿元。项目的落地，

将进一步激活区域发展新引擎，构建“通道
带物流、物流带经贸、经贸带产业、产业聚
要素”的全链条发展格局。

同日，武陵山（秀山）国际电商产业园
正式开园。该产业园配备数字化可视化室
内展厅、智能化仓储物流中心等设施，构建
起“产、销、储、运”一体化闭环，成为武陵山
商品“破圈出海”的黄金枢纽，推动269家跨
境店铺联通全球，助力企业与农户共享跨
境电商增收红利。

“越是不沿海沿边的地区，越需要跨境
电商模式。我们将整合秀山本土资源，打
造‘跨境电商+’产业带，为当地企业提供品
牌授权、注册、出口等服务。”园区入驻龙头
企业盘古集团股份有限公司总裁张辉表
示，“通过盘古（秀山）跨境电商集聚区，将
海外经验、国际资源引入秀山，助力招商引
资，赋能本土产品出海与企业孵化，我们计
划一年内实现4亿元跨境电商销售产值。”

本届博览会为期三天，现场设置 162
个展位，185家参展商携 2000余款优质产
品参展，涵盖特色农产品、非遗产品、进口
水果等品类，提供品尝与优惠促销，以直播
带货实现“线上+线下”联动采购，助力“武
陵优品”进一步拓展国内外市场。

“这是我们的本土特色美食品牌羊脚，
经过四代传承，希望大家能在博览会现场
体验这份非遗美味。”参展商“秀山啃壹腿”
品牌负责人陈龙说。

重庆老字号“曾翔和”品牌负责人曾
桂华介绍：“我们重庆璧山的麻辣豆干、豆
腐脑都是非物质文化遗产，采用传统手工
制作。欢迎全国朋友来尝，巴适得很，越
吃越香！”

武陵资源聚产业，互联互通促共赢。
作为渝鄂湘黔四省（市）接合部，秀山以“一
脚踏三省”的地理优势成为渝东南“桥头
堡”、西部陆海新通道东线节点城市，依托

华南生鲜市场、国际电商产业园、国际物流
枢纽，已形成“买武陵、卖全国，买全国、卖
东盟”的商贸格局。

近年来，秀山县加速完善无水港、公路
港、临港加工区“一区两港”功能布局；构建

“陆海高效联动+公铁一单到底”集疏运体
系，成功争取铁路运价下浮约 30%，稳定运
行8条武陵山货运班车、2条长途快运专线，
推动物流综合成本下降 20%；落地速卖通、
亚马逊等多平台跨境电商孵化器，跨境电
商业务覆盖海外 68个国家，通过开行中欧
班列、东盟跨境公路班车，带动武陵山区
100余款优势产品“出山出海”。

此次博览会以“共商共建共享”理念深
化多方协作，进一步推动武陵山区特色物
产跨境出海，引入外部优质资源，将区域

“生态优势”转化为“发展胜势”，为武陵山
区高质量发展注入新活力。

眼下，武陵山深处，
石阡县聚凤乡10万亩
油茶已进入采摘期，放
眼望去，漫山遍野的油
茶树郁郁葱葱，浑圆饱
满的油茶果挂满枝头，
村民们三三两两地分散
在油茶林间，手持竹篮，
采摘油茶果，山间满是
丰收喜悦的场景。

“我们家家户户都
有油茶，家里人吃了不
仅对身体好，还可以卖
了赚钱。”廖家屯村村
民刘成春说，一年卖油
茶的收入近万元。

山茶油富含茶多
酚等活性物质，具有解
毒、抗辐射、降血脂、血
压等作用，深受消费者
喜爱。为确保油茶果
的品质和产量，聚凤乡
不断加强管理，以提高
油茶林的抗病虫害能
力，并通过科学的修剪
和施肥技术，使油茶树
的生长更加健壮。

同时，当地还采取
“公司+基地+农户”的
模式，大力发展现代山
地特色农业，走出了一

条基地到市场一体化的发展道路。
近年来，石阡县在聚凤乡推进“生态油茶

示范区”建设，采取“连片开发、科学种植、分片
管理”模式，通过多年持续打造建设，全乡现有
10万余亩油茶资源，随着油茶价格的不断攀
升，油茶种植绿了山、富了民。

昔日柴火山，如今的聚宝盆。“过去油茶树
只能拿来当柴火烧，现在成了村里的‘摇钱
树’。”聚凤乡廖家屯村党支部书记廖益彪说，
油茶成了产业，不仅解决了村民务工就业，还
增加了村民收入。此外，每年油茶花开了以
后，越来越多的游客来这里采茶泡、赏油茶花，
又为当地的老百姓增加了收入。

第十三届武陵山商品交易博览会在秀山开幕
跨境合作再添新动能
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沿河龙兴村

爱心义剪进乡村 温情服务暖人心


