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“入股股东分红 14万元，公司流动发展分红
10.5万元，管理层激励分红7万元，公益金占比分红
3.5万元。”11月14日，德江县平原镇强村富民公司
集体经济第二次分红大会将 35万元入股分红资金
按既定的“4321”方案分到大伙手中。

笔者现场了解到，另外债权入股分红12.34万
元，此次分红共计 47.34万元，再次用事实告诉大
家：平原镇强村富民集体经济发展方向准确、举措
有力、实绩喜人、前景可期。

平原镇强村富民公司自 2023年 5月成立以来，

在镇党委政府的指导下，聚集“强村富民”目标，以
创建“平原白”、“黔北平原红”茶品牌为主攻方向，
兼顾农资服务、农村基础建设。2023年收益32.7万
元，2024年收益超48万元，今年收益突破80万元。

看着强村富民公司展厅货架上陈列着“黔北平
原红”“平原白”等多款公司的新品茶叶，看着集体
经济蒸蒸日上的真金白银，平原镇党政领导一一讲
述起自公司成立至今的发展历程、创新做法和未来
的美好前景。

一片白叶两杯茶 三方增收富千家
——德江县平原镇强村富民集体经济发展小记
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“外地的茶商把我们平原的茶青收去加工后，
换上他们自己的品牌，价格就要涨几倍。”平原镇党
委副书记、镇长曹勇说，创建品牌是德江县平原强
村富民集体经济发展有限公司的必由之路。

去年春，在镇党委、政府指导下，公司与铜仁职
业技术学院国际级侯彦双大师工作室达成合作协
议，礼聘侯彦双国家级制茶大师为首席专家，研发
属于平原特有的特色茶品牌。

在团队的集体攻坚下，很快开发出“黔北平原
红”红茶系列产品。“以前茶青只能在清明前后有人
收购，我们的红茶系列开发后，全镇茶青下树率明
显提高，白茶产业链条得到延伸。”平原镇农业服务
中心主任杨乐说。

作为侯彦双教授的学生，杨乐还是公司技术团
队骨干成员，他在2024年贵州首届“夷州杯”民间斗
茶技能（手工制茶）大赛中让黔北平原红斩获铜奖，
启开了平原茶品牌发展的大门。

今年，公司依靠自身技术团队生产出系列白茶
300公斤、系列红茶200公斤，吉白一号在第五届“端
午安康”全国硒水鉴茶大赛中获银奖，在第十届来
太茶茗大赛（绿茶组）中获银奖。系列红茶在市场
上以克为单位进行销售，受到了大众的欢迎。

分红大会上，镇领导按公司既定的“4321”分配
模式，进行 2024年度的效益分红（收益的40％作为
村集体经济分红金、30％作为公司滚动发展金、
20％作为公司管理层激励金、10％作为公益事业服
务金）。喻勇拿着自己的入股分红4216元，作为公
司管理层分红 3.85万元，共计收益 4.27万元，加上
村职务工资年收入突破了9元。

累了有盼头苦了有干头，这是公司管理层几个
干部累并快乐着，苦还实干着的动力所在。根据目
前的收益看，2025年公司收益有望超过80万元，15
个村社区集体经济分红将达30万元。

“安吉的茶商年年到我们平原来收购茶青，这
说明我们平原的白茶品质不赖，这才是我们平原最
难能可贵的资源。”张丹丹说，强村富民公司首要的
职责就是组织茶农守好这个金字招牌，搞好白茶基
地的绿色生态化管理。

好茶不仅要有好的加工工艺，更要有优质茶园
茶青。德江县平原镇强村富民集体经济发展公司
一开始，就把组织自己的技术团队作为关键来抓实
抓细抓出成效。

为了统一标准统一步骤做好全镇茶园的标准
化管理，公司一方面与贵州格润惠通公司合作，统
一采购生物科技对茶园进行管理。另外建立茶农
信息沟通群，采取定期分片进行的方式由技术团队
人员对茶园生长情况进行巡查，确保基地管理降成
本，茶青品质产量两提升。

8月 22日，牟飞从公司农资门店一次性采购
2200元的生物药剂，对他家160亩茶叶基地进行一

次全面的防范管理。他说：“公司推介的农资用了
才知好。”

8月 25日，楠平村的茶农牟真君说：“要不是他
们来巡查及时发现，我这茶叶明年可能减产一
半。”原来，当日喻勇一行带着团队人员到楠平村
茶叶基地里进行日常巡查时，发现他家的茶林里
还存在几种飞虫，牟真君知晓后马上对茶园采取
及时防治。

实践是检验真理的唯一标准。公司在学习技
术总结经验的同时更加注重实践成果的分享。8月
27日，公司组织人员到牟晓容的基地里拍摄她精细
化管理的做法，通过短视频形式让“晓容”管理法在
全镇推广开来。

目前，平原镇推行绿色防控体系管护茶园5000
亩，打造生态茶园13个，实现了茶青亩产提升10%
以上。今年，牟真君 5亩茶园收入 3.5万元，每亩增
收500元以上。

公司到底做什么？这是德江县平原镇强村富民
集体经济发展有限公司成立前，平原镇党委、政府几
度深层次思考后认为，只有精准把向才能行稳致远。

平原有什么缺什么？1.7万亩白茶基地，年产
茶青75万公斤，却没有能代表平原地方属性的茶品
牌，且茶青还有面临滞销茶农收益不稳的尴尬困境，
这是平原镇党政联席会上多次摆出的客观事实。

“做响平原茶品牌，升级平原茶产业，增加平原
茶收入，实现平原全面振兴发展。”平原镇党委书记
张丹丹说，这是党政领导班子几经商讨为强村富民
集体经济实体把的向定的调。

2023年 5月，德江县平原镇强村富民集体经济
发展有限公司应运而生。很快，平原镇整合上堰等
多个村财政项目资金，开工建设占地3000多平方米
的现代化茶叶加工车间和茶青交易市场，公司所属
农资经营店、劳务承建业务率先迈开脚步向前而行。

“2023年，我们主要靠承建茶叶基地中的以工
代赈工程项目等营收194.3万元，收益 35.7万元。”
平原镇强村富民集体经济发展有限公司董事长喻
勇介绍说，这为后来在茶产业提质发展上奠定了坚

实基础。
2024年初，每日能加工7500公斤茶青的茶叶加

工厂建成。由于没有自己成熟的加工技术，在平原
镇党委、政府的指导下，公司采取“租厂房学技术”
的捆挷做法与浙江茶商合作。

“浙江茶商就地收购加工最大的好处是稳定了
茶青收购价格，这让全镇 800多户茶农受益。”水车
村种茶大户牟飞介绍说，2025年茶青 240元一公斤
持续3天，200元一公斤持续7天，比 2023年和 2024
年收购价更加稳定。这让多年处于亏损的他在
2025年小赚了30万元。

稳定的茶青价格提高了全镇茶农加强基地精
细管理的信心。同是水车村的牟晓容，她家虽然只
有1.98亩茶园，通过细心管理，今年茶青收入达到2
万余元。

走在抬头村、楠平村、水车村的茶叶基地里，处
处是茶农精耕细作的身影，群众的统一行动有力证
明了平原镇为强村富民集体经济发展有限公司的
把向是正确的。

“强村富民”三年行动

统一标准 提升茶园质量

创建品牌 增加收入总量


